Lepsi predikce, méné vazaného kapitalu v zasobach
Al Predikéni modely vyuZivajici sezénnost, trendy a chovani produkti pro presnéjsi planovani zasob.

Co firmy casto resi: Al predikce zachycuje vrcholy poptavky a sniZuje riziko vypadki

» Prilis vysokeé zasoby ,pro jistotu* Historické Prodeje Predikéni Horizont

o Vypadky zasob béhem Spicek

History . 2 Al predikce
zachycuje vrchol

« Promo akce, které zkresluji forecast o poptavky
o Desitky tisic SKU i

e Vazani zbytecného kapitalu v zasobach ¥ i Souasné predikce
podcenuje
poptavku

¢ Planovani v Excelu

@ Co systém prinasi:

o Automaticky odhaluje vzorce poptavky
o ZlepSuje predikce béhem Spicek a akci
e Pomaha optimalizovat GUroven zasob

 Snizuje riziko vypadkd i nadmeérnych zasob

42

Jaké jsou vysledky? Casova obdobi
o L a I
e s e Skuteéné vysledky z pilotnich projektt
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Pokud aplikace spi,
kliknéte na “Yes, get
this app back up!” - do
minuty naskoci.

0 | Vyzkousejte Zivé demo @

R Skutecné vysledky z pilotniho projektu

demo-inventory-forecasts.streamlit.app

Vysledky zavisi na kvalité dat, charakteristikach produktt a obchodnim kontextu.


https://demo-inventory-forecasts.streamlit.app/

Priklady situaci, které model resi

Al predikce hleda vzory v datech a vyuZiva je pro presnéjsi
planovéani budouci poptavky.

Slevova akce bez historického kontextu
Produkt nema historickou zkusenost se slevovymi akcem
Predikce
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+46%
odvozeno 2 poedabnych
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@ Historické prodeje @ Prodeje ve slevove akci
{@’}] Produkt nema historickou zkuSenost se slevovymi akcemi. Model

A
¢

27 odhaduje jejich dopad na zakladé podobnych produktd.

Prodeje bez slevove akce Narust (viiv slevové akce)

Produkty s kratkou historii
Kombinace dostupné historie a chovani podobnych produktu

. . p Predikce
Historle {SkUtEEne hOdHOtY} Kombinuje historii a podobné produkty

Synteticky odhad
prodeji
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@ Historicke prodeje @ Predikee Historne podobnych polodek

(o ‘}I Kratka historie produktu nemusi obsahovat dostatek informaci. Model kombinuje
575 dostupnou historii a chovani podobnych produktd.

Model se prizplisobi realité
Kazda situace je jina.

Al dokaze pracovat i tam,

kde tradicni metody selhavaji.

Sezénni poptavka
Nizké prodeje nemusi znamenat trvaly pokles poptavky
Historie (skutefné hodnoty)
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@ Historické prodeje ) Predikce

r@ Historie nazna&uje opakujici se sezénni vrcholy. Model rozliuje mezi poklesem
L___rf poptavky a sezénnim vykyvem.
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Obdobi bez prodeju
Dlouha obdobi bez prodeju mohou zkreslovat oCekavano
Historie
100 Prodeje pouze ve 22% obdobi

Histedie (188 gjdnd)

bt Lo

Predikce —

NiZ%i odhad
poptavky

-52%

-

1 12 1 2 3 =

@ Hiswonické prodeje @ Predikce Vyvoj podie historickych dat

1@1 Historie obsahuje dlouha obdobi bez prodejii. Model vice zohledfiuje nepravidelnou
A5 aktivitu produktu.
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